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. PRESENTACION

La Universidad ESAN,a través del Instituto de Desarrollo Econémico(IDE) de
ESAN, cumpliendo con sus objetivos de fortalecer el desarrollo de las
instituciones publicas y privadas, pone a sudisposicion de la comunidad en
general, farmacéutico en particular, el DIPLOMADO EN GESTION
FARMACEUTICAen el cual se brindara un a capacitacion acorde con el
desarrollo farmacéutico nacional e internacional y a los requerimientos
actual es, deaez gy sdayicineretyec de | as ent.i
empresas del sector farmacéutico. Se requiere fortalecer las estructuras
organizativas de sus diversas entidades y sobre todo, dotar de capacidades
gerenciales a sus ejecutivos y/o demas actores del secbr farmacéutico del
pais. Esto redundara en una mayor productividad, alineada a la gran
competitividad del mercado nacional.
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ll. OBJETIVO

El Diplomado permitira que los
participantes adquieran conocimientos
tedricos y practicos de gestion en el
Sector Farmacéutico, lo cual reforzara
sus capacidades y competencias para

. METODOLOGIA

La metodologia del Diplomado es
presencial. Las sesiones de clase son
Teoricaspracticas (casos reales)
dictados por catedraticos especializados
en el sectorfarmacéutico.

desenvol verse en f orBhmatedajacagdémicy serdentregado

e y c i e nsituacjonesadministrativas
y operativas de gran complejidad
dentro del &mbito farmac éutico
nacional e internacional.

al participante en su primera sesion de
clases.

Ademas,se les proporcionara a los
participantes, los archivos de trabajo,los
que se desarrollaran en las clases
respectivas.

V. PERFIL DEL
PARTICIPANTE

Personas del ambito farmacéutico, que
requieran reforzar sus capacidades de
gestion que les permita desempefiarse
con eyciencia y eyca
u organismos del Estado y empresariales
relacionados al sector.
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V. MALLA CURRICULAR ¥

El Diplomado consta de diez (10)
cursos,visitas aempresas,seminarios
de actualizacion Trabajo Integrador y
sustentacion, el Diplomado contempla
un total de 192 sesiones declases.
Cadasesion de clasdiene una
duracion de 90 minutos.

La estructura del Diplomado considera
un viaje a la Ciudad de Bogota-
Colombia.y los gastos del viaje son
asumidos por cada participante

El temario del Diplomado es el

siguiente:

Realidad del sector Farmacéutico Nacional *

Planificacién Estratégica para EmpresasFarmacéuticas*

Marketing y Ventaspara el Sector Farmacéutico*

Sistemasde Informacion en el Sector Farmacéutico *

Gestion y Retencion del Talento Humano*

Indicadores de Gestion *

Principios de Contabilidad y Costos*

Fundamentosde Economiay Finanzaspara EmpresasFarmacéuticas*

1
2
3
4
5
6
7
8
9

Gestion Nacional e Internacional de Suministro Farmacéutico*
Legislacion Farmacéutica

=
(@]

04 sesiones
06 sesiones
07 sesiones
04 sesiones
04 sesiones
05 sesiones
06 sesiones
05 sesiones
04 sesiones
05 sesiones




Seminario Actualizacion 20 sesiones
Visitasa Empresas 15 sesiones
Presentacion 10 sesiones
Trabajo Integrador 92 sesiones
Sustentacion Final 05 sesiones
TOTALDE SESIONES 192 sesiones

V Visita Internacional a Colombia
V Los participantes culminaran co
VCertiycaci - -n



VI. PLANA DOCENTE

Laplana docente en cadauno de los cursos,son catedraticos,con experienciaen
cada uno de los temas a cargo , donde aplicaran la casuistica necesaria y
también interactuaran con los participantes sobre la problematica o temas de
interésen relacion a cadacursoa desarrollary suaplicabilidad.

Octavio Chirinos Valdivia

Curso:Fundamentos de Economia y Finanzas para Empresas Farmacéuticas.

PPh.D. (c) in Economics, Massachusetts Institute of Technology, Estados Unidos, y economista de

|l a Pontipcia Universidad Cat-lica del Per%. Pose
evaluacion yadministracion ex post de proyectos de inversion social (Banco Mundia |, BID,ADRA-
Ofasa, Incagro, Pronamachcs).

Experto en tecnologias productivas aplicadas a cadenas productivas de bionegocios y acceso a

mercados. Actualmente esprofesor principal del Area de Economia, Contabilidad yFinanzasde la
Universidad ESANy sedesempefia como consultor y asesor de instituciones publicas y privadas.

Rafaél Florian

Curso:Sistemas de Informacion en el Entorno Farmacéutico

PhD ©. in BusinessAdministration, Centrum Catolica, Perd & Maastricht School of Management,
Holanda. Magister en Administracion, MBA Esan,Per(. Master inMarketing Intelligence, Esic
Business School, Madrid. Marketing Management Program, New York University. Jefe de
Inteligencia Comercial, Laboratorios Medifarma, Peru.Profesor Universidad Sanlgnacio de Loyola.
Profesor de Negocios y Marketing, Universidad Esan. Administrador de Base de Datos y
Especialista en Tecnologias, Departamento de Recursos Humanos, Organizacion de lasNaciones
Unidas, New York, USA.Especialista en Inteligencia de Negocios y Gestién Comercial. Halaborado
en organizaciones como Banco Sudamericano, Cambridge Schools New York, Escuela de
Telematica de la Policia Nacional del Pert, Key Account Manager en Medifarma Laboratorios,
entre otras.

Cesar Neves Catter

Cursot £ F yAUOFOAsyYy 9&GNI §S3AAOlI LI NF SYLINB&FA FFN
Estudios doctorales en ESAIIEESAN. MBA de ESAN. Maestria en Administracion de Tecnolog
de Informacion del Instituto Tecnoldgico y de Estudios Superiores de Monteif&sM.
Economista de la Univeidad de Lima. Gerente General de Corporacion La Sirena SAC. Direg
la Maestria en Gerencia de Servicios de Salud de ESAN. Mas de veinte afios de experiencig
puestos ejecutivos en empresas del sector privado. Consultor de empresas.
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Segundo Ugaz Mera

Curso: Principios de Contabilidad y Costos.

Especialista en pnanzas, formulacién yevaluacion de proyectos de inversion, costos y
presupuestos, SistemasIntegrados de Gestion de Calidad, Ambiental, Seguridad, Salud
Ocupacional y Responsabilidad Social, manejo de herramientas Windows. Experiencia en

capacitacion de Planes de Negocios de emprendedores (Revalora, Comunidades nativas,
Comunidades rurales).

ExConsultor del Banco Interamericano de Desarrollo, adscrito al Despacho del Ministerio de
Agricultura (Proyecto PER)consultor independiente de la Presidencia del Consejo de Ministros
para la evaluacion del Presupuesto Operativo Institucional (POI).

Héctor Ivan hoyos Buitrago

Curso:Marketing y Ventas para el Sector Fatic@acé

Quimico Farmacéutico de la Universidad de Antioquia, en Colombia, con especializacién en

gerencia de mercadeo, Master en Direccion y Administracion de Empresas. MBA -Centro
Universitario Villanueva (Adscrito a la Universidad Complutense de Madrid) y de ISEAD (Instituto
Superior de Educacion, Administracion y Desarrollo) yla UPTCen Colombia, Diplomas en Farmaco
economia en laUniversidad Jorge Tadeo Lozano, Mercadeo yventas enlaUniversidad E a [y t
formacion internacional entemas como Forecasting, Developing Marketing Programs, Principles
of Advertising and PrintPromotion yo0 1 Simple Stepsto a Winning Marketing P | a Bxferiencia
de mas de 18afios en el sector privado, en compafiias como Alcon, P p z 8erono, EliLilly.Director
de la especializacion en Gerencia de Marketing Farmacéutico, Director del Diploma de Marketing
Farmacéutico y Profesor Universitario en la Universidad EIBosque.

Ana Maria Le6n Aguirre

Curso: Legislacién Farmacéutica

Quimico Farmacéutica  de la Universidad Nacional Mayor de San Marcos.

Consultora Senior, experta estratega en Asuntos Regulatorios con mas de 25 afios trabajando
ininterrumpidamente, liderando organizaciones regulatorias en Latinoamérica, en compafiias
farmacéuticas y del sector consumo, como Johnson & Johnson, P p zRemi S.A.,Warner Lambert
Per(y Distribuidora Albis S.A.Ocupando posiciones de Direccién y Gerencia Regional. Posee
amplia experiencia en el anélisisy aplicacion de la legislacion, enlad e p n i dei estrategias
regul atorias, an8lisis de factibilidad de reg
farmacéuticos de categorias a p n eoso dispositivos médicos y productos sanitarios. Asesora
empresas de la industria Farmacéutica, de Dispositivos Médicos, producto s Sanitarios y

Al i mentaria, en |la organizaci-n y pre calipcaci -
certi pc asanitariase s




VI. CERTIFICACION

Losparticipantes que culminen satisfactoriamente el Diplomado, podran recibir
lacerti pcaci -n a nombr e "Dplematdozen Gestiorv er s i d
Farmacéutica" Paralograr la aprobacion del Diplomado, el participante debera
haber obtenido un promedio total no menor a doce (12). por curso, asi como
también en todo el Diploma.

Paraser considerado alumno regular del Diplomado, el participante debera
haber asistido a por lo menos el 80% de las sesiones programadas en cada
curso.

VIll. LUGAR Y DURACION DEL PROGRAMA

Inicio de clases: Sabado 22 de Julio - 2017

Cierre de Inscripciones: Viernes 14 de Julio - 2017

Duracién del programa: Siete (07) mesesaproximadamente

Lugar : Campus de la Universidad ESANsede- Lima Av. Alonso de Molina No
1652 Monterrico-Chico-Santiago de Surco

Horario: Sabados y domingos de08.30 am a 05 .30pm

Frecuencia: Un fin de semana al mes.

IX. INVERSION

Publico en General , la inversion es de S/. 9, 000.00 soles Miembros activos
del Colegio Quimico Farmacéutico del Peru la inversion es de S/.6,300.00
soles y se brindara facilidades de pago( hasta en 06 cuotas mensuales).
Este monto comprende:

V Materiales de estudio fisico wirtual.
V Acceso a ESAN VIRTUAL. Acceso a la red del Campus (laboratorioged
inaldmbrica).

*Todos los programas IDE ESAN deberan iniciar con un minimo de 30
alumnos pagantes, si no se llegara a lo solicitado, se procedera a realizar
los respectivos reembolsos.
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X. FINANCIAMIENTO

FINANCIAMIENTO PARA MIEMBROS DEL CQFL

Matricula:; hasta el 14 de
Julio del 2017 S/. 1,100.00 Vencimientos de cuotas

1°cuota 1,072.00 hasta el 15 de Agosto- 2017
2°cuota 1,072.00 hasta el 15 de - Setiembre 2017
3°cuota 1,072.00 hasta el 15 de - Octubre 2017
4°cuota 1,072.00 hasta el 15 de - Noviembre 2017
5 cuota 1,072.00 hasta el 15 de- Diciembre 2017

Matricula: hasta el 14 de
Julio del 2017 .1,100.00 Vencimientos de cuotas

1° Cuota . 897.00 hasta el 15 de Agosto - 2017
2° Cuota . 897.00 hasta el 15 de Setiembre - 2017
re3° Cuota . 897.00 hasta el 15 de Octubre - 2017
4° Cuota . 897.00 hasta el 15 de Noviembre - 2017

5° pago . 897.00 hasta el 15 de Diciembre - 2017

6° pago . 897.00 hasta el 15 de Enero- 2018

“« En el caso que sea ynanciado por | a empresa,
compromiso de la empresa.
o Las letras correspondientes deberan seraceptadas por el participante. Lascuotas

son mensuales
o Elalumnoquesematri cul a de manera ynanci @pagaé. (cuot a

“ EI ynanciamiento directo que ESAN ofrece, r¢€
y/o pagarés. Estos titulos valores podran ser enviados en calidad de descuento o
cobranza a | asnceretriadadeos ay l alumno ser .

S - E LS DAD
descuentos no son acumulativos. ﬁ &I'ﬂ'l a es“a
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